Beste Moto Guzzi dealer,

Zoals u reeds wellicht weet, heeft de Piaggio Group (holdingvennootschap Piaggio & C SpA) de contractuele acquisitie van de Aprilia Group tussen 28 en 30 december afgerond en geïmplementeerd.

Na een periode van onderhandelingen tussen de verschillende partijen is een nieuwe Europese Groep verrezen in de wereld van de motortweewielers. Op het Europese continent is de Groep nu de grootste met een omvang en een potentieel van meer dan € 1,5 miljard aan omzet en een productiecapaciteit van meer dan 600.000 voertuigen per jaar. De Groep, die over de hele wereld 6.000 werknemers in dienst heeft en 8 fabrieken bezit, neemt 24% van de Europese markt voor haar rekening.

De nieuwe groep kan prat gaan op een van de meest volledige en tegelijkertijd individuele productengamma's op de markt. De Piaggio Group heeft het allemaal: van 50cc scooters tot 1100cc motoren van uitstekende en prestigieuze merken, die design en een sportief karakter combineren en zich ook nog kunnen beroemen op een indrukwekkende palmares in de racewereld. 

Die historische integratie binnen de Piaggio groep had plaats aan het eind van een jaar dat bol stond van de financiële en operationele problemen. Ondanks die moeilijkheden behield de Aprilia Group zijn trots en passie, en bovenal, zijn buitengewone capaciteit voor innovatie. Ook werden nieuwe producten gelanceerd die overal warm onthaald werden, zoals de Aprilia Sports City of SR50, de nieuwe Nevada 750 of de beperkte serie MGS-01 van Moto Guzzi. De Groep bleef verder bouwen aan succes.. Bewijs daarvan is de Constructeurs' titel die werd behaald in de 125GP klasse en de World Supermoto in de S2 klasse die men al bij de eerste poging kon binnenhalen. Tussendoor versloegen ze ook nog eens alle grote merken in de off-road races.

In het licht van die resultaten en als voorstelling van ons plan voor 2005 dat gebaseerd is op de groei van de Aprilia Group in al zijn aspecten en de geslaagde integratie in de Piaggio Group, wil ik hier een nauwkeurig overzicht geven van de werkelijke situatie. Tegelijkertijd zal ik ook proberen een antwoord te geven op de vragen die u zich allicht stelt. Bovendien wil ik ook de geruchten en de onjuiste en ongegronde informatie de kop indrukken die op de verschillende markten werd verspreid.

1. DE VENNOOTSCHAPSSTRUCTUUR

I. Op 30.12.2004 hebben de aandeelhouders van Aprilia een nieuwe raad van bestuur gekozen die er als volgt uitziet: Robert Colaninno, Michele Colaninno, Luciano La Noce, Rocco Sabelli,

Gianclaudio Neri, Carlo Pirzio-Biroli en Amedeo Nodari.

                   II   Op de eerste vergadering van 11 januari benoemde de raad van bestuur de volgende functies: President Roberto Colaninno, Managing Director Rocco Sabelli, en Algemeen Manager Gianclaudio Neri. Bovendien werd Ivano Beggio benoemd tot Erepresident.

                 III    De Algemene Directie moet rapporteren aan de Directeur en omvat de volgende functies: Reserveonderdelen en Accessoires; Kwaliteitsborging; Kwaliteitscontrole en Klantendienst; Administratie; Financiën en Controle; Human Resources en Organisatie; Juridische dienst; Informatiesystemen.

                  IV   De Directeur Merken/Producten van Aprilia, Leo Francesco Mercanti, rapporteert aan de Directeur en is verantwoordelijk voor de volgende functies: Strategische Marketing en Communicaties; Productontwerp en Innovatie; Aprilia World service Lugano; Aprilia, Moto Guzzi en Laverda Racing.

2 HET BEDRIJF

I  De Groep streeft naar een resolute versteviging van de marktpositie van de merken Aprilia en Moto Guzzi. Tezelfdertijd zal de Groep bijzondere aandacht besteden aan het behoud, de exploitatie en de groei van de verschillende merken en hun respectieve positie op de markt.

                   II   Om die reden blijven productontwikkeling, de verkoopstructuur en het dealernetwerk hun eigen identiteit/autonomie behouden. Bijgevolg moeten de commerciële verkooporganisatie en de dealers van Aprilia en Moto Guzzi al hun inspanningen richten op het herstel, de consolidatie en de verbetering van hun positie op de markt. Op die manier zullen we de geloofwaardigheid van het merk kunnen behouden en zullen we ook het succes van de verschillende productengamma's op de individuele markten kunnen opvoeren. 

3. PROBLEMEN

                     I   Door aanzienlijke financiële beperkingen in 2004, werden zowel Aprilia als Moto Guzzi 

                         geconfronteerd met grote moeilijkheden op het gebied van beschikbaarheid van producten en reserveonderdelen.

                   II   Op korte termijn willen de aandeelhouders van de Aprilia Group een oplossing vinden voor de dringendste problemen, meer bepaald voor belangrijke bedrijfsprocessen zoals productplanning en levering, garanties voor reserveonderelen en dienst-na-verkoop. Op middellange termijn is het de bedoeling uit te munten in alle aspecten van het proces die van essentieel belang zijn voor de klant.

4. NIEUWE PRODUCTEN

                     Met het productenassortiment voor 2005 bevestigen Aprilia en Moto Guzzi dat productinnovatie 

                     centraal staat binnen de filosofie van de groep.

                     I   Aprilia brengt binnenkort twee nieuwe motoren op de markt: de Pegaso Strada, een bijzonder aantrekkelijke motor in zijn specifieke marktsegment, en de Atlantic 500 Sprint die werd ontworpen om de meest performante, sportieve en elegante motor te worden in zijn categorie. 

                   II   Heel binnenkort lanceert Moto Guzzi de nieuwe Breva 1100. Dit model is van levensbelang voor het portfolio van dit merk, aangezien deze motor alle waarden van Moto Guzzi bundelt in één machine. Later in het jaar brengt Moto Guzzi ook nog de prachtige en langverwachte Griso 1100 op de markt.

                  III   Momenteel zijn er nog andere belangrijke producten in ontwikkeling, maar om begrijpelijke redenen zal hierover pas later meer informatie volgen.

5. RACEN

                    I    Aprilia zal zijn aanwezigheid verstevigen in het Wereldkampioenschap voor 125 en 250cc, twee categorieën die vooral hebben bijgedragen tot het racesucces en –imago van Aprilia.

                   II   Tegelijkertijd heeft Aprilia beslist om zijn deelname aan de Moto GP op te schorten. Daarmee wil het tijd winnen om uit te maken wat de beste strategie is om deel te nemen aan een Wereldserie voor viertakt motoren. Dat zou de MotoGP of de World Superbike zijn. Deze beslissing wordt in de eerste helft van het jaar genomen.

                  III   Bovendien zal Aprilia in de Wereldkampioenschappen voor off-road categorieën meedingen in de Supermoto S1 en S2, MX1 en MX2 in Motocross en Enduro. Hoofddoel is de uitzonderlijke prestatie van 2004 te overtreffen.

Ik ben ervan overtuigd dat ik met bovenstaande informatie een antwoord heb gegeven op vele vragen over de toekomst van de Aprilia Group. Ik denk ook dat ik het enthousiasme en de dynamiek van onze nieuwe aandeelhouders heb kunnen overbrengen. Nu we de Piaggio Group nieuw leven hebben ingeblazen, moeten we eveneens grote inspanningen leveren om hetzelfde te doen voor Aprilia en Moto Guzzi..

Ik verzoek u vriendelijk de bovengenoemde informatie met uw klanten te communiceren. Wij zullen hun vertrouwen moeten terugwinnen door naar perfectie te streven. 

U kunt steeds bij mij terecht voor meer informatie of advies. Ik wil van deze gelegenheid ook gebruikmaken om u en uw bedrijf een bijzonder succesvol 2005 toe te wensen.

Met vriendelijke groeten,

Leo Francesco Mercanti.

Brand & Product director.

